
Patrimonio 
Fondo

7,2M

Divisa EUR

Valor 
Liquidativo

108,19

Obtener una rentabilidad estimada del 6% anual, la cual se distribuirá
parcialmente mediante un dividendo trimestral (4%/año), con bajo riesgo,
volatilidad y correlación con los mercados financieros tradicionales.

Para ello se otorgará financiación colateralizada a pymes industriales para la
adquisición de activos estratégicos y esenciales para el desarrollo de su actividad.
Esto último aumenta significativamente la calidad crediticia, lo cual unido a una
diversificación adecuada de emisores, sectores y zonas geográficas, permite
obtener un perfil retorno/riesgo sin igual.

*Datos de la cartera invertida a 30/06/2026 sin incluir la liquidez. 
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Objetivo y Política de Inversión

Datos a fecha 30.06.2026

Datos Clave

TIR Cartera 8,44%

Vida Media 0,85

LTV 48,40%

MOIC 1,28X

ISIN A ES0105535001

N. Registro 
CNMV

90

Mínimo 
Invertible 

100.000€

Tipo Inversor Profesional

Depositario
Caceis Bank 
Spain, S.A.

Auditor EY

miraltabank.com
logotipos

youtube

logotipo de linkedin instagram

Detalles del fondo

Datos Actuales

Gastos

Plaza Manuel Gómez Moreno, 2 17ª
Edificio Alfredo Mahou

28020 Madrid
T.+34 910888090

marketing@miraltabank.com

Los rendimientos pasados no constituyen un indicador fiable de resultados futuros 

Rentabilidades Anuales desde inicio clase A (%)

DPI/RVPI/TVPI

Datos a cierre de 30/06/2026. Fuente: Miraltabank

Comisión de 
Gestión

1,2%

Comisión de Éxito 10%

Custodia 0,085%

DPI = (Distributions to Paid In Capital)
RVPI = (Residual Value Paid In Capital) 
TVPI (Total Value to Paid In  Capital)     
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https://www.youtube.com/@Miraltabank
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https://www.instagram.com/miraltabank/
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Datos a fecha 30.06.2026

CARTERA DEL FONDO

Importe PendienteLTV Actual

TIR Indicativa Sectores

Comentario Mensual

La rentabilidad del fondo a cierre del segundo trimestre de 2026 es de un +5,71% para la clase A, que se descompone en 

+2,95% de revalorización, más una rentabilidad por dividendo distribuido en este año del 2,76%. Esto es así por las 

provisiones que hemos realizado por las operaciones que se encuentran en estado dudoso. Como refleja el LTV de la 

cartera, contamos con garantías reales suficientes para poder recuperar las provisiones realizadas. 

A cierre de este trimestre, el LTV la cartera se sigue reduciendo hasta el 48%, desde el 74% inicial. A 30 de junio de 2026, 

el nivel de apalancamiento con cierres provisionales de la cartera refleja una ratio DFN/EBITDA medio ponderado de 4,85x. 

La vida media del fondo es de 0,75 años en el segundo trimestre de 2026 frente a 1,18 años del segundo trimestre de 

2025.

La TIR ponderada de la cartera invertida es del 8,44%. El cupón medio ponderado de las operaciones es del 6,80%.

Este documento únicamente contiene información sobre el fondo gestionado por Miralta Asset Management SGIIC, S.A.U. Este material no debe ser considerado 

en modo alguno una oferta, recomendación, asesoramiento, análisis financiero, invitación a invertir, ni de ninguna otra forma entenderse como base para tomar 

decisiones de inversión. La información legal del fondo está disponible en el Folleto, Documento de Datos Fundamentales para el Inversor e informes periódicos 

publicados en https://www.miraltabank.com/fondos-de-inversion/. Este documento tiene carácter comercial. Todo potencial inversor debe examinar el Folleto 

del fondo y el documento de Datos Fundamentales para el Inversor.
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CARTERA DEL FONDO

La economía europea está entrando en una fase en la que la seguridad económica, la autonomía industrial y la resiliencia 

de las cadenas de suministro vuelven a estar en el centro de la política económica. La transición energética, la 

digitalización, la defensa, la automatización, la relocalización industrial y la modernización de pymes no se materializan solo 

con software o capital intangible. Requieren maquinaria, equipos, transporte especializado, eficiencia energética, redes, 

logística, activos productivos y capacidad física. Si el nuevo régimen implica pasar del “bit” al “átomo”, alguien tiene que 

financiar esos átomos. 

Este cambio llega, además, en un momento en el que el canal bancario europeo se está volviendo más selectivo. La última 

encuesta de préstamos bancarios del BCE señala un endurecimiento de los criterios de concesión a empresas en el primer 

trimestre de 2026, impulsado por mayor percepción de riesgo, menor tolerancia al riesgo, presión regulatoria y deterioro de 

algunos indicadores de calidad crediticia. En España, el Banco de España también apunta a un endurecimiento de la oferta 

de crédito, especialmente en financiación a empresas. 

La oportunidad no nace, por tanto, de una falta de demanda estructural de financiación, sino de un desajuste creciente 

entre lo que Europa necesita financiar y lo que el sistema bancario puede o quiere asumir en balance. Las empresas 

necesitan invertir para adaptarse al nuevo entorno, pero los bancos operan bajo más presión regulatoria, mayores 

exigencias de capital, más reporting y una supervisión que penaliza determinados riesgos, especialmente en carteras 

granulares de pymes.

Aquí aparece un segundo elemento relevante: la propia regulación sostenible. El Green Asset Ratio y la taxonomía europea, 

aunque persiguen canalizar capital hacia actividades sostenibles, son todavía demasiado estrictos y poco adaptados a la 

realidad de muchas pymes. Buena parte del tejido empresarial europeo no dispone de la información, certificación o 

reporting necesario para demostrar alineamiento taxonómico, aunque esté financiando inversiones reales de transición: 

maquinaria más eficiente, renovación de flotas, automatización, equipos de menor consumo energético, reciclaje, reducción 

de emisiones o mejora de procesos. La propia industria bancaria europea ha señalado que el GAR no puede convertirse en 

el equivalente sostenible del CET1, porque la taxonomía excluye muchas actividades que contribuyen a la transición de la 

economía. 

Esto penaliza a bancos y organismos públicos o semipúblicos con elevada exposición a pymes, como el FEI, porque una 

parte relevante de sus carteras puede tener impacto económico y ambiental positivo sin computar adecuadamente como 

“verde” bajo los criterios actuales. El resultado es paradójico: Europa quiere financiar la transición de su tejido productivo, 

pero parte de la regulación dificulta que el capital llegue a las empresas que más necesitan invertir para hacerla posible.

Por eso el leasing de maquinaria tiene una narrativa especialmente potente. No se presenta como crédito oportunista ni 

como financiación alternativa al margen del sistema, sino como una herramienta pragmática para financiar la transición real 

de la economía: activos concretos, productivos, identificables, con uso económico, valor residual y una relación directa 

entre inversión y generación futura de caja. Frente al crédito corporativo genérico, el leasing permite saber qué se financia, 

para qué se financia y qué activo respalda la operación.

El tercer elemento que refuerza esta tesis es el nuevo enfoque regulatorio de la Comisión Europea. El borrador sobre 

competitividad bancaria y mercado único bancario, con paquete legislativo previsto para el primer trimestre de 2027, parte 

de un diagnóstico claro: la banca europea es rentable y resiliente, pero sigue fragmentada, sobrecargada regulatoriamente 

y con limitada capacidad para movilizar capital a escala paneuropea. El documento apunta a simplificar el marco, reducir 

duplicidades, revisar cargas de capital, mejorar la financiación a pymes no calificadas y facilitar la movilización de capital 

privado. 
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CARTERA DEL FONDO

Lalógica política es evidente: los gobiernos europeos tienen poca pólvora fiscal por sus elevados niveles de deuda, pero las 

necesidades de inversión son enormes. La respuesta no puede ser únicamente más gasto público. Tiene que ser una 

arquitectura que use regulación, garantías, titulización, fondos europeos, banca, aseguradoras, fondos de pensiones y 

crédito privado para canalizar ahorro hacia inversión productiva. El futuro paquete bancario de 2027 debe leerse en ese 

contexto: no solo como una reforma del sector financiero, sino como una pieza de la estrategia europea para movilizar 

capital privado hacia competitividad, defensa, transición energética e industria. 

Para una cartera, el leasing de maquinaria y el crédito privado asset-backed ofrecen una forma directa de participar en este 

cambio de régimen, con sólidos mecanismos de protección. Aportan exposición a economía real, prima de iliquidez, 

diversificación frente a mercados cotizados, estructuras amortizantes y colateral tangible. Además, permiten capturar una 

oportunidad que se sitúa justo entre tres fuerzas: empresas que necesitan invertir, bancos más selectivos y gobiernos que 

necesitan movilizar capital privado porque ya no pueden financiarlo todo con balance público.

En definitiva, si Europa quiere reconstruir su soberanía económica, no bastará con identificar qué sectores serán 

estratégicos. También habrá que financiar los activos físicos que harán posible esa transformación. En nuestra opinión, el 

leasing de maquinaria se sitúa precisamente en ese punto de intersección: financia el átomo, llega allí donde la regulación 

bancaria y la taxonomía no siempre llegan bien, y permite al inversor participar de forma prudente, tangible y diversificada 

en la modernización productiva europea.

Con respecto a la evolución de determinadas operaciones de la cartera, cabe destacar, en primer lugar, que la compañía del 

sector textil para la que se dotó provisión al cierre de 2023 continúa ha cumplido con su plan de p agos y actualmente ya 

se ha cancelado la totalidad de la deuda que se mantenía con esta compañía. 

En relación con la financiación de la compañía del sector packaging, que se encontraba inmersa en un proceso de venta de 

su unidad productiva remanente a través de concurso de acreedores, dicha unidad ya ha sido adjudicada a un operador 

industrial. Tras las conversaciones mantenidas con la nueva propiedad, se recibió una propuesta inicial orientada a 

cancelar, mediante un único pago, la financiación vinculada a la maquinaria. Finalmente, se ha alcanzado un acuerdo para 

la venta del activo al nuevo titular de la unidad productiva, este acuerdo se ha ejecutado y actualmente se ha cancelado el 

total de la deuda con la venta del activo, además de atendidos los intereses correspondientes a la operación. Ya no existe 

posición de riesgo con esta compañía. 

En cuanto a la compañía del sector del aluminio, reclasificada como dudosa el trimestre pasado, la operación se encuentra 

actualmente judicializada y se ha instado la reposición del activo para su posterior venta. Se ha alcanzado un acuerdo 

(pendiente de firma) con el administrador concursal de la compañía para vender nuestros activos, lo cual nos permitirá 

cancelar nuestra posición deudora y cobrar intereses de la operación, dejando a cero la deuda pendiente con esta compañía 

y sacándola del porfolio del fondo. 

Respecto a la empresa del sector ferroviario, sobre la que se inició un procedimiento prejudicial de reposición de activos en 

el último trimestre de 2025 tras el impago de una cuota, la situación se ha reconducido favorablemente. La compañía se ha 

puesto al corriente de pago y, de acuerdo con las conversaciones mantenidas con su equipo gestor, su situación financiera 

ha quedado regularizada, sin que prevean nuevas incidencias en el corto plazo. En consecuencia, las actuaciones 

prejudiciales han quedado suspendidas por el momento.
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Seguimos manteniendo provisionados 50.000 euros correspondientes a una compañía del sector de automoción 

actualmente en situación dudosa, No obstante, la compañía permanece en fase concursal y seguimos a la espera de la 

resolución del concurso que probablemente sea con liquidación. 

En general, seguimos avanzando en nuestra estrategia de gestión activa de la cartera. Este enfoque nos permite minimizar 

pérdidas potenciales, acortar los plazos de recuperación en aquellas operaciones que presentan dificultades y afrontar con 

firmeza los episodios de impago. Todo ello contribuye a sostener nuestro compromiso de distribución de dividendo 

trimestral y de amortización progresiva de la cartera mediante reembolsos a los partícipes. Desde el inicio del fondo, hemos 

devuelto ya un 75,7% vía amortizaciones.
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